ECONOMIA Y MERCADOS

Inversiones j

Fideicomisos y pooles de siembra

Entrar al Negocio
del Campo

En los dltimos afios, los buenos precios de los commodities agri-

colas llevaron a que muchas personas externas

a la actividad

realicen inversiones en tren de obtener ganancias. Gracias a
distintas herramientas, no es necesario conocer sobre produc-
ci6n para beneficiarse de la renta que genera el campo.

51 UNO NO ES PRODUCTOR agro-
pecuario igual puede entrar al sector
y participar como inversor, gracias a
diversas herramientas gue permiten
participar en distintos tipos de pro-
ducciones, con ganancias y plazos
variables, Primero conviene consi-
derar una serie de elemenios para
hacer la mejor inversién, de acuerdo
ala ganancia gue se esperayal plazo
en el que se piensa participar, y por
otro, para evitar problemas o Correr
el riesgo de perder el capital.

Segiin explic Sebastiin Salvaro, de
Investigacion y Desarrollo de CREA,
mucha gente entré en el sector en estos
anos porgue no obtenia renta en el
sisterna financiero y disponia de capa-
cidad de ahorro, “se encuentran con que
tienen 15.000 dolares, por ejemplo, y no
saben que hacer con ese dinero”.

Actualmente hay un rango grande
de empresas gue ofrecen formas de
inversién. En general, las més chicas
nacieron de algin ingeniero agrénome
que buscd alquilar un campo y para
reunir el capital necesario, armé un
poal de siembra con sus conocidos,
que es una sociedad entre varios in-
versores. En muchos casos, el éxito los
{levd a abrirlo para gue participaran
otros InVersores.

Hay pooles chicos, gue tienen un
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trato mas personal, manejan pegue-
fias superficies y en muchos casos
no tienen un minimo de monto para
ingresar.

POOLES DE SIEMERA. Este es ¢l caso
de Yerra Pampeana, que inicio su
actividad en la presente camparia,
juntando inversores entre los cono-
cidos de los tres socios, aungue para
la proxima ya se abriran al mercado
con un sistema de sociedades acci-
dentales de un ano de duracién. Su
politica es trabajar entre conocidos y
segin explica el Técnico Agropecua-
rio Ignacio Girado, socio gerente de la
empresa, “toda la relacidn es familiar.
Los dos campos que alquilamos son de
familiares nuestros y los que esimos
viendo para alquilar también. Esta
campana trabajamos 500 hectdreas y
la ideq es tener 700 mds en lo procima,
en Chascomis y Entre Rios”. Esta
relacidn personal es lo que destacan
como su estrategia para diferenciarse
de muchos pooles, garantizando que
se hard un manejo sustentable del
campo, buscando crecer localmen-
te v generando relaciones de largo
plazo con los proveedores. Dada su
estructura, Girado argumenta que no
tienen un monto minimo especifico
para ingresar, aunque debe justificar
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al menos los gastos administrativos,
“pero pueden ser, por ejempio, 3.000 0
5.000 délares”, especificd. Los pooles
de siembra més grandes son socieda-
des que toman inversiones de riesgo,
donde se le muestra el negocio al
cliente, la rentabilidad esperada ¥y
el periodo de tiempo minimo para
entrar, En los esguemas méas grandes
aparece la figura del fideicomiso,
en donde los inversores entregan el
dinero a un administrador.

Otro sistema son los préstamos a
las sociedades, en donde el inversor
otorga un crédito a la empresa, con
una tasa fija, y se reduce el riesgo.

Por otro lado estan las inversiones
piiblicas, en donde hay empresas

fo, Yerra
Pampeana
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En el negocio agricola se puede participar por cortos periodos de tiempo, con buen potencial de rentabilidad, aunque con clerto resgo.

del sector que operaron obligaciones
negociables. “La dltima fueron Los
Grobo, que colocaron 100 millones de
pesos. Se operan en la bolsa y funcio-
rece como wne inversidn institucional ”,
describié Salvaro, Tienen un periodo
de tiempo con un repago v con una
tasa de interés implicita, que puede
ser geis meses a tres anos.

Los montos para ingresar dependen
del tamarnio y estructura del negocio.
Por ejemple, la empresa ADBlick
Agro tiene distintos esquemas de
fideicomisos, segin la actividad. En
granos, plantean un esquema con un
minimo de 10.000 délares de inversion,
con un objetivo de rentabilidad de
16% v el periodo minimo es de tres
afios para los que inviertan menos
de 50.000 délares; dos para menos de
clen mil y un ano si aportan més. “Este
ciclo vamos a hacer 21.000 hectareas
de cultivos, el ano que viene van a
ser 35.000, De 10 millones de délares
de inversion vanos a pasar a 15 mi-
llones. Es importante destacar gue s
troto de inversiones productivas en un
mercado dolarizado. Se maneja todo
en pesos, por lo que no iy gue depo-
sitar dolores”, explicd José Demicheli,
Director General de la empresa.

Por oiro lado tienen produccion de
olivos, en donde se necesitan 20.000

délares y el inversor es dueifio de la
tierra. Se desarrolld un olivar de alta
densidad en Rivadavia, Mendoza. La
firma ademaés tiene ADBlick campos,
en donde el inversor es dueno de
parte de un campo, con 40.000 délares
de inversion minima, apuntandoala
revalorizacion, que en el pafs tiene
un promedio de un 10% anual, ¥ el
alguiler brinda un 3% anual; en este
caso el riesgo es Infimo.

Segiin describe Salvaro, el proble-
ma es que en la Argentina la gente
confia poco en inversiones a largo
plazo y para salir del negocio hay que
vender, lo que es dificil en épocas de
crisis. “Hoy la gente busca lo que tiene
liguidez y gue ze pueda salir rdpido”,

afirmo el especialista de CEEA.

El sistema estd creciendo v di-
versificandose, con fideicomisos en
ganaderia v propuestas como las de
ADBlick de nuez pecén, biocombus-
tibles ¥ uva para vinos,

Para entrar, el momento varia de
acuerdo a la produceion, pere en gra-
nos generalmente es entre marzo y
Junio, aungue como explica Demiche-
1i, ellos toman reservas antes. En los
ofros esquemas, hay que consultar
con las empresas gué proyectos estin
desarrollando en los que se puede
ingresar. En el casode ADBlick, tienen
varios proyectos abiertos y recomien-
dan armar una cartera diversificada:
*Granos tiene mds riesgo, pero mas
ventabilidad. Un inversor de bago riesge
pone 60% en campos, 30% en olivos y
109 en granos. Seobtiene un 10% anual.
Si se quiere mds riesgo se puede poner
un T%en granos y J0% e olivos, da un
159 de rentabilidad. El que entra puede
armar su propia cartera respetando los
mintmos”, explicd el empresario.

QUE MIRAR. Antes de invertir hay que
tener en cuenta ciertos aspectos. El
primero es analizar bien la empresa
v ver qué conflanza genera, ademdds
del respaldo que tiene, Des- =

de CREA sostienen que la
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Los fideicomisos se ampliaron a la produccién forestal v a la de frutas, en especial a aquellas con buenas expectativas de crecimiento.

mayoria son empresas confiables,
pero igual hay que verificar quignes
forman el equipo profesional y su
trayectoria, como se arman los planes
de negocios y quién los opera.

Otro aspecto fundamental es la dis-
tribucién geogréafica, para reducir el
riesgo climéatico y que ante una even-
tualidad en un campo, los otros puedan
compensario. En el casc de ADBlick,
actualmente tienen 77 campos, todos
en la provincia de Buenos Aires, y se
plantean como requisito para alquilar
que al analizar la historia de cada uno
v el riesgo climélico, la rentabilidad
sea, de al menos, un 18%.

En afios como el actual, con una
fuerte volatilidad de precios, quienes
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En todo el pais

La distribucién de los pocles y fi-
‘ deicomisos se encuentra en todo
? - el pais, Los que mas se aﬁanzarnn
“son los grupos de produciores que
: desarrollan el negocio en su zona. “En -
“la crisis de 2008 se fueron muchos:
:pooles grandes y dejaron el espacio
. vacio que aprovecharon Jos produc- .
: tores locales, en general los que hoyr
ﬁse siguen agrandando”, describio:
- Salvaro de CREA.. Adem&s entran rnu-__
- chos inversores externos y en ADBlick
i “explican que hay desde 18 2 93 anocs.
3 y con todo lipo da profaslones
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tomaron coberturas son 1os que tienen
mayores posibilidades de oblener ga-
nancias, por lo que s fundamental
evaluar que la empresa haga gestion
comercial, con cobertura de precios,
que asegure un piso de rentabilidad.

Otro aspecto es c6mo participa el
administrador. Girado, por ejemplo,
explica que ellos solamente cobran si
el inversor tiene ganancias. El esque-
ma de Yerra Pampeana es cobrar un
30% de la rentabilidad neta obtenida.
Otros esquemas ya incluyen la comi-
sion propia en los coslos.

Desde ADBlick Demicheli explica
que generalmente, lo que mas pre-
ocupa a la gente es la renta
esperada y los plazos,




